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Investice patfi ve svété financi k nejprestiznéjsi discipliné.
Zatimco dfive byly investice navysost muzskou zalezitosti,
dnes se v nich prosazuji i Zeny, a to jak na strané
investorské, tak v roli poradkyn. Podle Bretislava Hrabéte,
¢élena predstavenstva a feditele finanéni distribuce skupiny
DRFG, je viak pfistup k investicim u muza a Zen odlisny.

V éem spocivaji ty nejvétsi odlisnos-
ti?

Zeny investorky jsou od povahy
obeztetnéjsi, preferuji mensi riziko,
a tim i konzervativnéjsi néstroje. Stej-
né joko ke svym dal3im Zivotnim rolim
pristupuji i k investicim s velkou odpo-
védnosti a rozvahou. Muzi vice riskuji
a jsou oteviengjsi novym investi¢nim
produktdm a jejich diverzifikaci.

Jak se dnes vlastné dostdvaji zeny
do role investorek?

Tou prvni skupinou jsou beze sporu
Uspésné zeny, které vybudovaly kari-
éru v byznysu nebo jinych oblastech,
jako je sport, uméni, zdravotnictvi,
véda, vyzkum a podobné a chté-
ji své vydélky uchovat a zhodnotit.

V minulosti jsme spolupracovali napf.
s tenistkou Karolinou Pliskovou, véd-
kyni doc. Ing.Hanou Sefrovou PhDr.
a dalsimi. Setkavame se také s no-
vym fenoménem, kdy pfi spole¢ném
podnikdni manzeld pak kazdy sém
investuje své zisky. A dochdzi také
na genera¢ni obmeénu v rodinnych
firmdch, kde otéze prebiraji i mladé
zeny, které chtéji majetek firmy ddle
spravovat a rozvijet.

Je znamo, Ze Zeny byvaiji pfi svém
rozhodovdni ovlivnény emocemi. Je
to znat i v investicich?

Muzi se nechaji emocemi ovlivnit
naprosto stejng&, jen moznd jinymi
(smich). Za 20 let zkugenosti jsem

viak poznal, Ze pro zeny je kromé sa-
motného vydélku dalezity jesté dalsi
rozmér investovdni, a to jakysi spo-
lec¢ensky dopad, ktery jejich investici
doddvd smysluplnost. V nasem pfipa-
dé, kdy klienti investuji primdrné do
komerénich nemovitosti treba skrze
nemovitostni fond CZECH FUND, vidi
zeny kromé stabilnich vynost také
zrekonstruované zdzemi pro rodinny
zivot, nové pracovni prilezitosti, eko-
logizaci néjakého provozu nebo pros-
té jen nové hezké prostfedi pro ndku-
py. A diky Uzkému spojeni investi¢ni
skupiny DRFG s viastni nadaci také
dalsi ptibehy lidi, kterym svym jednd-
nim nepfimo pomohly.

Jsou zeny citlivéjsi na vykyvy trha?
Moje zkusenost je spise opaénd.
Muzi bedlivé sleduji kazdodenni vy-
voj svych investic a na drobné vyky-
vy reaguji vyraznéji. Zatimco zeny
sleduji investice s vétsim nadhledem

a v 3irsim, dlouhodobém kontextu.

Jak jsou dnes Zeny vnimdny v roli
poradkyri? Nemaiji klienti tendenci je
podcenovat?

V nasem tymu mdme méné zen
nez muz{, coz je urcité skoda a radi
bychom jejich fady rozsitili. Kazdy
z nds ma viak pro investi¢ni pora-
denstvi svyj ptinos. Spravujete-li
klienttm finance v $estimistnych fa-
dech, musite s nimi jejich Zivotni pfi-
béhy zit. A stejné jako rodinny Iékar

Bretislav Hrabé

zndte finanéni ,anamnézu” celé ro-
diny, jejich plany, Uspéchy i nelspé-
chy. Jen tak dokd&zete cizi prostfedky
spravovat se skute¢nou odpovéd-
nosti, péci a vyhledem. To viak neni
o genderovém pristupu, ale o charak-
teru a schopnostech poradce a také
jeho osobni zkusenosti s investova-
nim. Davéra klienta se buduje velice
dlouho a tvrdé, nezdlezi na tom, zda
jste muz nebo zena. Nase skupina
distribuuje vyhradné vlastni investi¢-
ni ndstroje a na vyvoj téchto produk-
td ma primy vliv, coz je pro klienty
vétsi jistota a vyhoda, kterou vnimaji
muzi i Zeny poradci stejné.




